Responsable
Bachelor de Zone Import-Export

Titre certifié RNCP n°40881 ¢ Niveau 6
RZIE

Une professionnalisation des acquis théoriques

Des intervenants du monde professionnel
Une année compléte en alternance

40% des cours en anglais

VOTRE AMBITION

Vous souhaitez approfondir et professionnaliser les connaissances acquises en Bac +2...

Vous recherchez une formation en alternance, axée sur le commerce international et appréciée
par les entreprises...

Vous étes déterminé, ambitieux et prét a mener des missions a I'international...

COMPETENCES VISEES Accessible
Etudier et mener une prospection sur de nouveaux marchés étrangers dées Bac +2
Participer aux actions de marketing et de communication a l'interational
Sourcer des fournisseurs
Administrer une zone export ou import

Participer a la gestion de la supply chain

Prendre en charge la chaine documentaire

Gérer les appels d'offres et réaliser des cotations

Mener un projet a l'international

OBJECTIFS DE LA FORMATION

Vendre et acheter en étant capable de prendre en compte les
spécificités culturelles d'une négociation a I'international

Concevoir une stratégie marketing a I'international
Développer son leadership et fidéliser les équipes
Geérer une zone import ou export
Appréhender I'environnement géopolitique

Meéitriser les langues étrangeres dans un
contexte professionnel et pluriculturel

METIERS

Responsable de zone import-export

Chef de produit a l'international
Acheteur interational

Responsable commercial import-export




ORGANISATION DE LA FORMATION

Développer le potentiel d’import-export d’'une entreprise, sur une
zone géographique déterminée

Stratégies de développement import et export

Marketing digital 15 semaines de cours
Introduction aux achats éco-responsables 40 % des cours en anglais

i o . . Statut : Contrat d’apprentissage
Déployer les aspects opérationnels d’une stratégie marketing ou de professionnalisation en 1 an

et commerciale d’import-export, sur une zone géographique

X . Lieu : La Salle Saint-Charles,
déterminée

Saint-Pierre (Bois d’Olive)
Stratégies et outils de négociation international

Conduite de négociation internationale dans un environnement interculturel
Anglais & LV B

Droit des affaires

Conduite d'un projet export (business game)

Réaliser des opérations d’administration des achats (ADA) et des
ventes (ADV) a I’international

Management de 'ADA ADV
Supply Chain Management (business game)
Gestion des bases de données

Coordonner les aspects réglementaires et logistiques de projets de
coopération internationale, sur une zone géographique donnée

Gestion de projet

Enjeux géopolitiques

Gestion administrative et logistique d'un projet humanitaire
Gestion de l'urgence

Gestion prévisionnelle et financiere

Compétences transversales
Méthodologie de mémoire

Responsabilité sociétale des entreprises
Intelligence artificielle

Communication et communication digitale
Diversité et inclusion
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